Attica Suisse dansles starting-blocks a Sainte-Croix

Olivier Clerc, responsable d’Attica Suisse - sialisée dans la soudure

au laser - vise notamment un développement dans le domaine médical.

MEDTECH

La filiale d’une PME britannique
s’est installée au Technopéle.

«Je me suis rendu en Grande-
Bretagne. J'ai été impressionné
par la qualité de la production
de cette PME», explique Olivier
Clerc. Cet ancien cadre de Val-
tronic Technologies, titulaire
d'un EMBA, connait bien le do-
maine de l'implant médical.
C’est ce qui I'a rendu intéressant
aux yeux de Jim Fife, fondateur
d’Attica Component Ltd. La so-
ciété britannique, spécialisée
dans les soudures au laser, sert
une clientéle dans divers sec-
teurs de I'industrie, notamment
l'aérospatial et le médical.
Lorgnant le créneau médical,
particuliérement propice en

Suisse, le directeur d'Attica avait
besoin d’'un ancrage local et
s'est adressé au Développement

économique du canton de Vaud'

(DEV).

Début avril, la filiale suisse a
pris ses quartiers au Technopdle
de Sainte-Croix, ol elle occu-
pera 100 m? dans le secteur de
la  microsoudure. Lantenne
vaudoise n'est pas censée mettre
ses pas exactement dans ceux
de sa meére. Elle doit créer son
propre vivier de clients dans le
medtech. Elle produira des com-
posants et des instruments et -
pourquoi pas - des implants
médicaux, espére Olivier Clerc.

Tout & mettre en place

Organiser le démarrage de la
production, prospecter le mar-
ché, engager du personnel... Se

démarquer de la concurrence
aussi: les sous-traitants spéciali-
sés ne manquent pas, bien au
contraire. Olivier Clerc - jusqu'a
présent principalement actif
dans le business development -
s'est déja attelé 4 sa mission.
«Nous avions d’abord envisagé
de commencer par un bureau
commercial. Finalement, nous
avons constaté qu’il fallait un
véritable atelier. Avec une struc-
ture trés souple, pour répondre
4 des exigences de cofits glo-
baux.» Car Attica Suisse a déja
des commandes & honorer: les
premiéres piéces doivent sortir
en mai, précise Olivier Clerc. A
terme, ce dernier compte aussi
élargir son champ d’activités,
au-dela du secteur médical, en
sappuyant pour la sous-
traitance sur un réseau de PME

romandes qu’il connait déja trés
bien ;

Olivier Clerc s'est fixé un an
pour atteindre 1'équilibre. Pour
I'heure, l'urgence est dans le
recrutement. Le  directeur
compte sur une équipe de qua-
tre a4 cing personnes pour la
premiére production, puis d’'une
dizaine de collaborateurs. L'ave-
nir, Olivier Clerc le voit avec
sérénité: «Avec ce Technopble,
nous bénéficions de conditions-
cadres excellentes - qui nous
offrent aussi de la visibilité -
ainsi que de 'expertise du Swiss
Welding Institute tout proche.
Et le secteur médical est por-
teur.» Fin juin, la société inau-
gurera officiellement ses locaux.
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